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Vertragsmanagement in der Praxis

Vertragsmanager mit TUV Rheinland gepriifter Qualifikation
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Teilnehmer At o
Aktuell auf tract.de/training

= Fach- und Fihrungskrafte aus Recht, Vertrieb, Einkauf, Con-
trolling, IT und Rechnungswesen mit Verantwortung fir das  Prdsenz-Training
Verwalten und Monitoren von Vertragen Dauer: 2 Tage, 10.00 -17.00 Uhr

= Vertragsmanager und Projektmanager mittelstandiger und Preis: 1.849,00 Euro plus Mwst.

groBer Unternehmen . .
Online-Training

Dauer: 3 Tage, 09.00-13.00 Uhr

Sie erfahren echtes Praxiswissen zur Organisation und zu den Preis: 1.749,00 Euro plus MwsSt.
Werkzeugen eines professionellen Vertragsmanagements. Sie

lernen, Vertrage effizient und transparent zu verwalten. Sie er- ~ Anmeldung

fahren, wie Sie Prozesse optimieren, Regeln sicher und compli- Dr. Angela Schremmer

ant umsetzen und nachhaltig Kosten sparen kénnen. Tel +49 40 22 82 10 57

info@tract.de

Dieses Know-how sensibilisiert Sie fiir Moglichkeiten und Risi- o
tract.de/training

ken aus Vertragen. Nutzen Sie heute schon alle Moglichkeiten
aus lhren Vertragen? Kennen Sie alle lhnen zustehenden Leis-
tungen? Wissen Sie, welche Vertrage tangiert werden, wenn im
Unternehmen umstrukturiert wird? Kénnen Sie die Risiken be-
ziffern, die in lhren Vertragen stecken?

Inhouse-Training gewiinscht?
Bitte fragen Sie uns nach Termin und
Preis.
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Experten

Thomas Hiibner ist Experte fiir Vertragsmanagement und Organisationsberatung mit langjahriger Erfah-
rung bei der Implementierung komplexer Vertragsmanagement-Losungen.

Dr. Angela Schremmer ist Spezialistin fir Vertrags- und Compliance-Management. Sie besitzt ein bran-
chentibergreifendes Wissen tGber wirksame Methoden und effiziente Prozesse im Vertragsmanagement.
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Inhalt

Grundlagen Strategie

= Inhalt und Bedeutung von Vertragen = Rollout des Vertragsmanagements im ganzen
= Vertragslebenszyklus Unternehmen

s Ziele und Aufgaben im Vertragsmanagement = Zentralisierung & Internationalisierung

= Rolle und Aufgaben des Vertragsmanagers = Merger & Acquisition

= Aktivitdten bei Umstrukturierung

Organisation . - .
& = Bilanz- und revisionssicheres Vorgehen

= Organisationsmethoden und Prozesse = Claim-Management
= Vertragsarten = Intercompany-Vertrage
= Rollen und Rechte = Vertragsmanagement-Strategie

= Digitale Vertragsakte
= Fristenmanagement

Tools und Technik

= Risiko- und Compliance-Management = Uberblick Organisationshilfen und Tools
» EU-Datenschutzgrundverordnung = Pround Contra der Tools
o = CLM-Software
Gestaltungiund Optimierung = Benachbarte Software-Systeme
= Vertragsplanung und -gestaltung = Vertrag-Metadaten
= Vertragsstruktur und Klauseln = Elektronische Signatur
» Allgemeine Geschiftsbedingungen = Besondere Anforderungen an Tools
» Vertragsoptimierung = Aktivitaten zur Toolauswahl
lhr Nutzen

= Sie wissen, wie Sie mit effektivem Vertragsmanagement Transparenz schaffen, Risiken minimieren,
Kosten sparen und Compliance-Anforderungen erfiillen.

= Sie lernen Best Practice fiir ein effektives Vertragsmanagement kennen.
= Sie kennen die Schritte zur Implementierung eines nachhaltigen Vertragsmanagements.

» Sie Uberblicken geeignete Werkzeuge im Vertragsmanagement und kénnen passende Aktivitaten
ableiten.

= Sie haben mehr Sicherheit im Umgang mit Vertragen, auch in komplexen Situationen und in einem
globalen Umfeld.

= Sie bekommen ausfiihrliche Seminar-Unterlagen fir die direkte Umsetzung im Arbeitsalltag.

Kontakt

tract GmbH

Einemhofer Str. 14d - 21449 Radbruch / Liineburg
Tel +49 40 22 82 10 57

info@tract.de

tract.de/training
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